Veranstalter:

Veranstaltungsort:

Dozent:

Dauer:

Zeit- und Themenplan:

Abschluss:

Gebiihren:

Weitere Hinweise:

Organisationshinweise

»Wie Sie ab sofort mehr Wein verkaufen* — :'l e
. . . ®
Seminar Verkaufstraining ®%e Willkommen

in besten Lagen.
Deutsches Weininstitut GmbH drutenemne e
Abt. Handel & Gastronomie
Platz des Weines 2
55294 Bodenheim
Ansprechpartnerin: Kirstin Denzer
Tel.: 06135-9323-204
Fax: 06135-9323-210

E-Mail: Kirstin.Denzer@deutscheweine.de

Deutsches Weininstitut GmbH
Platz des Weines 2

(frither: Am Kiimmerling 35)
55294 Bodenheim

Kirstin.Denzer@deutscheweine.de

Wolfgang Steffen, Hamburger Trainingsinstitut GmbH

Spezialist fiir Vertriebs- und Motivationstraining mit Schwerpunkt
,Verkaufsaktives Verhalten

Autor des Buches ,,Der professionelle Dialog mit dem Kunden®
Auszeichnung zum , Top-Vertriebscoach 2016 von FOCUS und dem
Marktforschungsinstitut Statista

Ein Tag: 10.00 — ca. 17.30 Uhr
Siehe beiliegendes Programm

Die Teilnehmer erhalten eine Teilnahmebescheinigung.

Die Seminargebiihr betrigt € 200,00 pro Person - inklusive Verpflegung
und MwSt. - und wird unmittelbar mit der Anmeldung bzw. nach Er-
halt der Rechnung fillig. Ausfiihrliche Informationen kénnen den AGB

entnommen werden.

Wenden Sie sich fiir Ubernachtungsanfragen fiir die Seminare in Bo-
denheim an:

Hotel Battenheimer Hof (Tel.: 06135-7090;
info@battenheimerhof.com)

oder an
http://www.bodenheim.de/tourismus/hotels-und-gaestehaeuser

Hotelbuchungen werden von uns nicht vorgenommen.
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Seminar ,,Wie Sie ab sofort mehr Wein verkaufen® —
Verkaufstraining fiir Mitarbeiter aus Handel und Weinwirtschaft

THEMENINHALTE

10.00 Uhr

12.30 Uhr

13.30 Uhr

ca. 17.30

Uhr
Stand: 10. Oktober 2024

Die 7 Phasen des Verkaufs
Die Aufmerksamkeit des Kunden erlangen und nutzen
Professionelle Nutzenargumentation

Zusatzverkiufe generieren

Verkaufs- und Abschlusstechniken

Mittagessen

Fortsetzung Seminarthemen

Ausklang



